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Arriba imagen del pueo de Mindelo, Cabo Verde.

Atlantia Group ayuda a las

empresas a establecerse en Africa

Han aumentado las solicitudes recibidas en los Gltimos meses

Los errores generan sabiduria'y
eso lo tienen muy claro en Atlantia
Group, una compaiiia canaria es-
pecializada en asesorar a empre-
sas gque quieren iniciar relaciones
comerciales con firmas de otros
paises, principalmente en Africa, y
cuyo mayor valor es qué han vivido
en primera persona todas las difi-
cultades que esta experiencia
puede acarrear, Han convertido su
experiencia en su principal activo.

Maria JesUs LiLLo Santa Cruz de Tenerife

n 2006 dos empresarios decidian,

animados por un amigo portugués,

iniciar su experiencia empresarial
en Cabo Verde. Fueron varios viajes de
descubrimiento y de conocer los grandes
proyectos que el Gobierno tenia para el
pais, unos proyectos que vieron como una
gran oportunidad de negocio.

Su primer paso fue crear en Canarias
una empresa de distribucién de diver-
sos materiales hacia Africa para des-
cubrir no solo los pormenores del fun-
cionamiento de las diferentes adminis-
traciones y conocer a fondo su buro-
cracia, sino también “para vivir en carne
propia los problemas que surgen a la
hora de establecerse en un pais africa-
no”, cuenta Vicente Orts, uno de los so-
cios de la empresa. Era el embrion de
Atlantia Group.

Con el tiempo, y tras adquirir una
gran experiencia en este y en otros mer-
cados que visitaron, se dieron cuenta
de que eran muchos quienes les pre-

Fotografia del aeropuerto
de Mindelo, Cabo Verde.
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® Entre las oportunida-
des de futuro del continente
vecino, Orts sefiala las in-

~ fraestructuras, que van

~ desde é‘eropuenos‘a puentes

0 embalses, energias renova-
bles, distribucion eléctrica...

"Son,muchas y muy varladas

'y existen ademas mecanis-
mos de ayuda a las empresas
creadas para emprender:

- estos y ofros negocios mini-
mizando los riesgos”, alo
que hay que afiadir la expe-
riencia que ellos han adquiri-
do y que ponen a disposicion

.de sus clientes, acompanan-
doles en la nueva etapa.

guntaban sobre como establecer una
empresa en Africa, v cuales eran las di-
ficultades y los sectores mas viables.

“Todo esto nos hizo recapacitar e im-
plementar la consultoria en nuestro ne-
gocio. De esta forma, ayudabamos a las
empresas a no cometer los fallos que
nosotros cometimos y les encamina-
bamos en la direccién correcta’; afiade
Orts, quien asegura que de esto ya hace
mas de tres afios y ahora es cuando més
interés han notado de sociedades que
se han puesto en contacto con ellos, al-
gunas a través de su web www.atlan-
tiagroup.net.

Asi, hoy, el objetivo principal de
Atlantia Group es proporcionar servi-
cios integrales en varias dreas, princi-
palmente la consultoria e internacio-
nalizacion, a pequefnias y medianas em-
presas espaiolas para lo que cuentan
con un equipo de profesionales exper-
tos en campos como direccién, inge-
nieria, logistica, transportes y nuevas
tecnologias, sin olvidar el bufete de abo-

gados especialistas en Derecho mer-
cantil, fiscal y Derecho internacional en
el que se apoyan. Distribucion, cons-
truccion y logistica son los sectores que
acompaifian a la consultoria en las acti-
vidades de Atlantia Group, unas accio-
nes que se desarrollan al 100% en Afri-
ca y que tienen como principal objeti-
vo generar sinergias entre las empresas
esparfiolas en territorio africano.

Para ello, uno de los socios reside en
Espana y realiza viajes frecuentes aAfri-
ca, mientras que el otro reside en Cabo
Verde encargado de coordinar las reu-

niones y los viajes con empresarios in-,

teresados en Africa Occidental, segiin ex-
plica Vicente Orts. El personal de la em-

‘presa se reparte entre Cabo Verde y Gui-

nea-Bissau, los dos paises en 1os .que tiehe
oficinas.

Atlantia Gruop busca oportunidades
de negocio y ayuda a las empresas a es-
tablecerse en una zona que abarca desde
Senegal hasta Angola. “Existe un enor-
me mercado muy cerca de Canarias, en
la costa occidental africana, y nosotros
creemos que allilos empresarios islenos
tienen mucho que decir’;afiade Jests Ro-
driguez, el socio fundador de Orts. “Es
todo un mundo por descubrir. Las ins-
tituciones internacionales han com-
prendido que es fundamental ayudar en
el desarrollo de todo el continente fo-
mentando la solidaridad y contribuyendo
a consolidar las democracias de los pai-
ses. Esto ha repercutido en mayores in-
versiones en infraestructuras, energia,
agricultura, educacion, sanidad... Estas
inversiones ayudan a que las empresas
pierdan el miedo a Africa” insiste Ro-
driguez.

Concursos
en varios

sectores

El mercado de las licitaciones
internacionales, uno en los
que asesora Atlantia Group,
puede alcanzar al ano unos
120.000 millones de euros,
una cifra a la que optan muy

‘pocas empresas canarias.

Apenas una quincena de
pymes islefias apuestan por
estar presentes en el sumi-

- nistro de bienes, servicios y

obras, acudiendo a concur-
sos y licitaciones convocados
por organismos internacio-
nales, segiin la Camara de
Comercio, Industria y Nave-
gacion de Tenerife.

Todos los anos los orga-
nismos multilaterales sacan
més de 20.000 concursos
publicos. La Union Europea
es uno de los principales do-
nantes de ayuda al exterior
con cerca de 80.000 millo-
nes de euros al afo, de los
que el 80% se reparte por
zonas geograficas y el 20% a
sectores considerados como
prioritarios, entre los que se
incluye el agua, las energias
renovables, el medioambien-
te, las infraestructuras y el
transporte.

Africa occidental es una
de las zonas prioritarias en
los proyectos de ayuda al de-
sarrollo que financian los
organismos multilaterales.
Sin embargo, todavia son
pocos los empresarios de las
Islas que se han introducido
en el mercado de los concur-
sos internacionales como
una alternativa inicial a la
crisis que vive el sector de la
construccion y que ademaés
les esta permitiendo crecer.



